
TICMI CORPORATE WORKSHOPTICMI CORPORATE WORKSHOP

Selling SkillSelling Skill

Pelatihan ini membekali peserta dengan teknik penjualan yang efektif dan

terstruktur. Peserta akan belajar memahami kebutuhan pelanggan serta

membangun hubungan yang kuat. Program ini mendukung peningkatan kinerja

penjualan.

DURAS I

3 Jam

KATEG O R I

Pengembangan Sdm

ARE A  S E CTOR AL

General Corporate



PENGEMBANGAN SDMPENGEMBANGAN SDM

Rancangan Pembelajaran

Target Peserta

Tujuan Pelatihan

Silabus Utama

Learning experience: Sesi dirancang ringkas, aplikatif, dan relevan untuk kebutuhan

profesional serta tim.

Sales•
Marketing•
Relationship manager•

Business development•
Profesional dan individu yang ingin meningkatkan kemampuan penjualan dan negosiasi•

Memahami proses penjualan•

Mengidentifikasi kebutuhan pelanggan•
Mengembangkan teknik closing•
Meningkatkan performa penjualan•

Consultative Skill•
Creative Selling•
Roleplay Consultative Skill and Creative Selling•
Deliver and Service Closing Techniques•
Smiling Customers•
Roleplay : Deliver and Service Closing Techniques and Smiling Customers•

The Indonesia Capital Market Institute | Brosur workshop dibuat otomatis dari data program TICMI.


